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BEWEGUNG

Nicht der Preis entscheidet, sondern der
Wert - Warum Gewinner nicht billiger,
sondern begehrlicher sind

Wer Uber den Preis verkauft, ist austauschbar. Wer Wert
spurbar macht, wird zur ersten Wahl! Hier erfahren Sie, wie
Sie unverwechselbar begehrlich werden —auch und gerade
in Zeiten des intensiven Preiskampfes.

Mehr Wirkung. Mehr Wert. Mehr
Abschlussstarke. Lernen Sie, wie Sie sich vom
Preiswettbewerb |6sen und Kundinnen und Kunden
mit echter Substanz, klarem Mehrwert und starker
Prasenz fur sich gewinnen.

Verkaufsgesprache, die beriihren und

bewegen: Erfahren Sie, wie Sie Menschen auf einer
tieferen Ebene erreichen, ihre wahren Beweggrunde
verstehen und daraus Gesprache entwickeln, die
Vertrauen schaffen und Entscheidungen auslésen.
Aus Kundenkontakten echte Markenerlebnisse
machen: Entdecken Sie, wie Sie durch eine starke
Customer Journey, Uberzeugende Kommunikation
und einen professionellen Auftritt nachhaltige
Begeisterung und Bindung erzeugen.



